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Viele Wege fiihren zum Thin Computing

Desktop-Virtualisierung ist einer davon

"Neue Mdglichkeiten zur An-
wendungsbereitstellung er-
dffnen dem Thin-Client-Markt
attraktive Alternativen fiir den
Einstieg ins Thin Computing.
Enterprise-Desktop-Virtualisie-
rung ist eine dieser Technolo-
gien, die ein breites Interesse
hervorruft. Wyse widmet sich
dieser Thematik bereits seit
geraumer Zeit. Gemeinsam mit

Hagen Dommershausen l‘

fiihrenden Technologiepart-
nern hat Wyse erste Losungen
realisiert, die das Portfolio un-
serer Vertriebspartner attrak-
tiv erweitern und zusdtzliches
Umsatzpotential im Bereich
Service erschliefSen," erldutert
Hagen Dommershausen, Mar-
keting Director Central Europe
bei Wyse Technology.
Fortsetzung auf Seite 34

Verbatim auf der Paperworld 2007

Nun bereits
zum dritten
Mal zeigt sich
Verbatim auf
der Paper-
world, die
vom 24.-28.
Januar 2007
in Frankfurt/
Main stattfindet. Auf einer

Standgrofie von 36 m? wird das Unterneh-
men seine Produkte in der Digital Imaging

e

V4 Verbatim

Halle 1.2 Stand, Nummer C10 présentieren.

"Die Paperworld als international ausge-

richtete Fachmesse ist fiir uns die ideale
Plattform, um personliche Kontakte mit
Partnern und Kunden aus den verschie-
denen Handelskandlen und Landern zu
pflegen," erkldrt Jan Sanders, Manager
D/A/CH und BeNeLux.
Schwerpunkt der Ausstellung werden die
Zubehdrprodukte bilden. Dazu gehdren
das breite Papiersortiment, in verschiede-
nen Papierformaten und -stdrken als auch
die ganze Bandbreite an USB-Drives und
Flashkarten fiir den Einsatz in den unter-
schiedlichsten digitalen Geraten.
Fortsetzung auf Seite 26

LC-Power: Immer besser:

Netzteil- und Gehdusehersteller gibt es
viele —aber nur wenige arbeiten so hart
wie LC-Power daran, sich kontinuierlich zu
entwickeln und zu verbessern.
Seit 2003 am deutschen Markt
présent, hat man sich mit gu-
ten und giinstigen Netzteilen
recht schnell einen Namen
machen konnen. Der grof3e
Vorteil besteht darin, dass
der Produktionsstandort Asi-
enist, die Firma selbst aber
von Deutschland aus gefiihrt wird, was
die volle Kontrolle tiber die Produkte und
Quialitét sichert. So kann man direkt auf

Verdnderungen am Markt und auf Kunden-

wiinsche eingehen. Ein wichtiger Faktor

fiir den Erfolg von LC-Power ist die Kon-
zentration der Marke auf starke Partner im
Distributionschannel: Renommierte Distri-
butoren wie Devil, b.com, api,
Intos, Siewert & Kau und Listan
vertreiben das mittlerweile
sehr breite und stetig wach-
sende Produktportfolio von
LC-Power. Durch den Er-
folg im Volumenmarkt ist
das Unternehmen nun auch
in der Lage, das mittlere und
hochpreisige Segment mit anspruchsvol-
len Produkten zu bedienen, die im Verhalt-
nis dennoch giinstiger als vergleichbare
Produkte anderer Hersteller sind.
www.lc-power.com
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Fortsetzung von der Titelseite

Viele Wege fiihren zum Thin Computing

Virtualisierungstechnologien, die bisher

im Mainframe- und Server-Umfeld ihren
Einsatz fanden, erobern derzeit auch den
Desktop. Sie bieten Unternehmen eine
noch einfachere Verwaltung und verbesser-
te Nutzung ihrer Hardware-Ressourcen.
Wyse engagiert sich
bereits intensiv in
diesem Bereich und
wird auch 2007 sein
Portfolio in diesem
Segment weiter aus-
bauen. Hierzu unter-
stiitzt Wyse die Dynamic Desktop Initiative
(DDI) von Citrix, die Virtual Desktop Initia-
tive (VDI) von VMware sowie die Virtual Cli-
ent Solutions (VCS) von IBM und ist damit

Partner aller fiihrenden Desktop-Virtualisie-

rungs-Initiativen, die das grof3e Interesse
an derartigen Losungen demonstrieren.

In der Kombination von Enterprise-Desk-
top-Virtualisierung mit Server-based
Computing sieht Wyse einen erfolgverspre-
chenden Ansatz, der zahlreiche Vorteile
mit sich bringt: von der Konsolidierung der
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Deskstop-Infrastruktur tiber die schnelle
und aufwandsarme Bereitstellung eines
neuen Desktop-Systems sowie einer
hoheren Performance von Unternehmens-
anwendungen bis hin zur Beseitigung von
Problemen mit der Applikationskom-
patibilitat. Ein schlankes End-
gerat wie der Wyse Thin
Client S10-VDI Edition
steuert ein vollstandiges
Betriebssystem, das
sich mit den vom Benut-
zer benotigten Anwendungen innerhalb der
virtuellen Maschine befindet.
Enterprise-Desktop-Virtualisierung bietet
IT-Verantwortlichen neue Wege zur zentrali-
sierten Bereitstellung von Computing-Res-
sourcen und deckt durch das Bereitstellen
einer vollsténdig isolierten Umgebung auch
Anwendungsfélle ab, die mit einer klassi-
schen Terminalserver-Infrastruktur bisher
nur eingeschrankt abbildbar sind.
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